Urge vision a largo plazo en
el sector exportador

En los dltimos 30 afos, los porcentajes de participacién en
las exportaciones peruanas han mantenido una tendencia
dominada mayoritariamente por productos primarios (minerales y
agro), dejando de lado las oportunidades para innovar y
agregar nuevas lineas de desarrollo de productos al esquema de
negocios empresariales exportadores.
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Rumbo a una pesca sostenible vy
moderna en el Peru

Leer mas

Existen varias razones para esta situaciodn, entre ellas la
falta de conocimiento técnico, la fuga de talentos al
exterior, la escasez de planes de negocios a largo plazo por
parte de las empresas, que priorizan siempre los resultados a
corto plazo, y definitivamente, la falta de incentivos o
soporte por parte del Estado.

Son pocas las empresas peruanas que actualmente destinan parte
de sus ingresos a la innovaciodon de sus procesos o a la
creacion de nuevas lineas de productos. Esta accién no es
sencilla de realizar, pero si nos comparamos con la oferta
exportable del resto del mundo, aun estamos lejos de 1la
cultura de la planificacién de negocios a largo plazo.

Es importante precisar que, como pais, tanto el sector
empresarial—-al menos aquellos que tienen mas de ocho afios en
el sector— como el Estado, tienen conocimiento de estos
alcances. No obstante, en 1los uUltimos afios, diferentes
organismos de cooperacion internacional como el Centro para la
Promocién de las Importaciones desde Paises en Desarrollo (CBI
por sus siglas en inglés) de Holanda, o el Import Promotion
Desk (IPD) de Alemania, nos catalogan como un pais con el
conocimiento suficiente para la optimizacién de la cadena
exportadora. Entonces, épor qué Peru no termina de despegar
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como pais industrializado y pionero en la exportacién de
productos con valor agregado?

Considero que la respuesta esta muy ligada al pensamiento
cortoplacista que aldn predomina tanto en el empresariado como
en el sector publico. Bajo este contexto, lo ideal es que
ambos sectores comiencen a establecer sus planes operativos a
10, 15 o 20 anos y no solo observar las ventas del ano o los
montos negociados en una actividad especifica de promociédn.

LEER MAS:

Exportaciones peruanas: ¢(Qué productos estrella destacaran en
Latinoamérica en 20247


https://lacamara.pe/exportaciones-peruanas-que-productos-estrella-destacaran-en-latinoamerica-en-2024/
https://lacamara.pe/exportaciones-peruanas-que-productos-estrella-destacaran-en-latinoamerica-en-2024/

