Stephanie Tejada:
«Negociaciones con el Peru
evolucionaron de la mejor
manera pese a pandemia»

éComo se desarrollo’ la Primera Mision Comercial Virtual de
Insumos Agricolas en el Peru?

La Misioh Comercial Virtual de Insumos Agric¢olas Costa Rica-
Peru’y Ecuador, que se llevd a cabo del 17 al 21 de agosto, es
la primera de este tipo que se realiza en el Peru. Esta misioh
tuvo dos objetivos.

EL primero, promover la oferta exportable costarricense en el
sector de insumos agricolas; y, el segundo, compartir las
buenas practicas de Costa Rica en el sector antes mencionado.

EL primer objetivo lo cumplimos de manera satisfactoria.
Participaron ocho importantes empresas del sector de insumos
agricolas costarricenses, con quienes se concretaron mas$ de 80
citas de negocios con la intervencion de ma$ de 30 compradores
peruanos y ecuatorianos.

La delegacioh comercial de Costa Rica estuvo conformada por
Agricola Piscis S.A., Amino Grow, Laboratorios Biotech,
Quimiagro, Quimicas Mundiales S.A. (Quimusa), Seracsa, Tilawa
Agro y Grupo Sur.
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Estas empresas tienen en su portafolio una oferta innovadora
de productos que buscan mejorar las practicas en el sector de
insumos agricolas, desde reguladores de crecimiento,
herbicidas y fungicidas hasta productos como bloqueadores
solares para plantas, y bioestimulantes, entre otros.

En cuanto a la difusion de buenas practicas, desarrollamos dos
webinars. Uno dirigido a productores y exportadores
agroindustriales peruanos, que conto’con el apoyo de Sierra y
Selva Exportadora, la Asociacioh de Gremios Productores
Agrarios del Peru, la Camara de Comercio de Lima (CCL) vy
PromPeru’

ELl segundo objetivo estuvo orientado a exportadores de Costa
Rica que estan interesados en conocer los requisitos vy
normativa de importacion y comercializacion de fertilizantes y
plaguicidas en el Peru!

iPor qué nuestro pais$ es un aliado estratégico para Costa
Rica?

El pasado 1 de junio se cumplieron siete ands de la entrada en
vigencia del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Peru’y
Costa Rica. Nuestras relaciones se caracterizan por lo cordial
y beneficioso para ambos paises.

Desde Procomer, cuyo objetivo es llevar la oferta exportable
costarricense al mundo, Peru’ siempre ha sido un aliado
estratégico. Pese a la pandemia, los negocios bilaterales
estan contribuyendo a dinamizar la economia de ambos paises.
Este and, uno de los sectores (mas dinamicos) es el de insumos
agricolas.



iLas negociaciones bilaterales con Peru’se afectaron desde que
inicio la pandemia?

Las negociaciones evolucionaron de la mejor manera pese a las
circunstancias. Desde Costa Rica nos centramos en la promocionh
de negocios del sector servicios como, por ejemplo,
ingenieria, arquitectura y construccion. Asimismo, se
afianzaron proyectos del sector privado relacionados a plantas
de tratamiento de agua, disend y construccion.

En ese escenario, desde Procomer venimos apoyando un programa
nacional llamado “Programa Alivio” que busca apoyar a las
empresas costarricenses afectadas por la crisis generada por
la COVID-19, el cual se ejecutara’mediante tres etapas a lo
largo de un and.

Esta iniciativa consiste en una plataforma que dotara’de una
serie de herramientas a 200 empresas, un 8% del sector
exportador, las cuales seran elegidas por tres instituciones:
Procomer en alianza con el Instituto Nacional de Aprendizaje
(INA) y el Sistema de Banca para el Desarrollo (SBD).

Este programa, sin duda, permitira’ continuar 1llevando la
oferta exportable a otros paiSes, incluyendo el Peru, para
continuar generando negocios de mutuo beneficio.

¢A cuanto asciende el intercambio comercial entre Peru’y Costa
Rica?

El intercambio comercial durante el 2019 fue de US$



82'692.668. Las exportaciones de Peru’hacia Costa Rica fueron
de US$ 61'149.761, mientras que las importaciones bordearon
los US$ 21'542.907.

Entre los productos mas demandados por Peru’se encuentran los
que son instrumentos y aparatos de medicina, cirugia,
odontologia o veterinaria, medicamentos y baterids de pilas,
entre muchos otros.

éComo va caminando la reactivacion economica en Costa Rica?

La reactivacion economica en Costa Rica esta’siendo progresiva
y positiva. Como mencionaba, para ayudar a los pequends vy
medianos negocios, hemos desarrollado el “Programa Alivio” que
busca apoyar a las empresas afectadas durante la crisis.

La inversion total sera’de US$ 5,6 millones, donde Procomer
lleva el mayor peso presupuestario, US$ 4 millones, y brindara’
apoyo en promocioh comercial para que las pymes beneficiadas
logren contactos con compradores internacionales vy
encadenamientos. Ademas$, funcionara’ como la agencia operadora
del programa.



