La Semana

CCL EducaFacil y Municipalidad de
Lima realizan allianza para
capacitar a emprendedores

La Camara de Comercio de Lima (CCL), a través de la plataforma
CCL EducaFacil, y la Municipalidad Metropolitana de Lima (MML)
realizaron una alianza para capacitar a los emprendedores vy
vecinos con ideas de negocio. Esta iniciativa permitirad
brindar cursos de forma gratuita, dictados por expertos en
marketing digital.

ELl primer curso a dictarse serd Desarrollo de Negocios
Digitales, en donde se dara informacién sobre planes de
negocios, estrategias en redes sociales, comercio electroénico,
gestién de una pagina web, marketing y ventas digitales vy
estara a cargo de Emilio Alarcon, Kerbi Prieto, Jaime
Montenegro, Maximiliano Ruiz, Sadl Pinto, Pablo Alvarado,
entre otros profesionales.

CCL EducaFacil es una plataforma virtual de e-learning que
tiene como propdsito conectar el conocimiento de negocios con
los ejecutivos y empresarios del pais, de forma facil vy
dinamica, a través de capacitaciones 24/7 dictadas por
especialistas que se encuentran en el mundo corporativo,
consultores y académicos, quienes contaran experiencias vy
brindaran herramientas para los retos actuales.


https://lacamara.pe/la-semana-16/
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Webinar: Incrementa tus ventas
utilizando herramientas digitales

El drea de Afiliaciones de la CCL ofrecié de forma gratuita
para pymes y emprendedores el webinar Incrementa tus ventas
utilizando herramientas digitales a cargo Jorge Polo, CEO de
Golmark Perud, quien dio a conocer los beneficios del marketing
digital mediante Google, asi como en redes sociales (Facebook,
Instagram y YouTube).

Este evento se realizd con el objetivo de captar nuevos
asociados para el gremio, quienes podran disfrutar de esta y
otras herramientas como parte de sus beneficios.
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Zoom CCL 12

Conferencia Magistral: Reingenieria
al proceso de ventas

Conocer 1los nuevos retos a los cuales se enfrentan los
vendedores para consequir resultados eficaces y eficientes y
hacerle frente a los cambios del mercado, es de suma
importancia, por ello, el Area de Servicio al Asociado de la
CCL brindé, de forma gratuita a los socios, la conferencia
magistral Reingenieria al proceso de ventas.

El MBA de ESAN, José Luis Wakabayashi, tuvo a cargo la
exposicidén y brinddé informacién sobre factores claves para el
éxito de la venta moderna, el nuevo mindset del vendedor para
afrontar nuevos retos, performance del vendedor, entre otros
temas.
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