Financiamiento: écomo
conseguirlo?

Las empresas suelen comenzar financiandose de las ganancias
retenidas del negocio o a través de aportes de accionistas.
Mientras el negocio va creciendo y se identifican nuevas
oportunidades de negocios, requeriran montos cada vez mayores
para para poder expandirse de manera sostenida.

Para obtener el financiamiento adecuado, se deben seguir tres
pasos importantes: preparacion, busSqueda y negociacion.

Preparacion

La etapa de la preparacion es la mas$ fundamental de las tres.
En esta etapa se sientan las bases de la buSqueda y de 1la
negociacion con acreedores. Se deben responder dos preguntas
esenciales: ¢Por qué necesito este préstamo? éComo quiero el
préstamo?

La primera pregunta nos ayudara’ a saber si realmente
necesitamos capital externo o si es que podriamos generar
recursos internos para nuestros proyectos. Las empresas que
busquen financiamiento solamente porque estan cortas de
efectivo sin una planificacion financiera adecuada estan
asumiendo un riesgo inmenso que podria poner en peligro la
compania. Herramientas como la planificaciohn financiera y el
flujo de caja son esenciales para evaluar un financiamiento.
Si no se cuenta con una persona dentro de la empresa que
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domine el tema, puede ingresar un asesor externo o encargado
de finanzas a la compania que podran dar una mejor opinion de
su la compania realmente necesita un financiamiento o si hay
mejoras internas que se puedan realizar.

La segunda pregunta esta’ basada en la primera. Si tenemos
claro el por qué, vamos a poder especificar qué tipo de
préstamo necesitamos (leasing, capital de trabajo, factoring),
en qué plazo (corto, mediano, o largo) y cual es nuestra
capacidad de pagar ese préstamo sin poner en peligro nuestra
operacion diaria.

Blisqueda

Una vez que sabemos qué necesitamos y como, comienza la
busqueda. Existen cuatro categorids generales de financiadores
a quienes podriamos acudir.

Banca tradicional: Esta categoria incluye bancos, cajas vy
cooperativas de ahorro y crédito. Todas tienen diferentes
puntos de atencion el pais. Es probable que ya tengas cuenta
con alguna de ellas, por lo que siempre es una buena idea
conversar con ellos y ver la posibilidad de sacar el préstamo
gue necesitas.

Banca Paralela: Existen momentos en 1los que 1la banca
tradicional no te podra’atender, tal vez porque el monto que
requieres es muy grande, porque auh eres una empresa muy
pequena o porque te han reportado a la central de riesgos.



En estos casos, existen fondos de inversioh que estarian
dispuestos a financiarte siempre y cuando tengas las garantias
del caso, como por ejemplo contratos de exportacion, o una
casa o0 departamento para hipotecar. La ventaja es que podrian
darte mas flexibilidad de pago y un financiamiento a la
medida.

Inversionistas privados: En ultima instancia, siempre se puede
recurrir a financiadores privados que podrian socorrerte en
tiempos de crisis.

La entrada de un socio que inyecte dinero puede fortalecer el
patrimonio de la empresa.

De 1la misma manera, se podria solicitar financiamiento a
personas con excedentes de dinero y solicitarles un contrato
de préstamo.

Mercado de capitales: Entrar a bolsa es una de las opciones
mas$ rentables que tiene la empresa.

Actualmente las tasas del Mercado Alternativo de Valores (MAV)
son las mas$ competitivas del mercado, rondando el 5%-7%, 1o
cual lo hace muy atractivo como Llugar para buscar
financiamiento tanto por monto como por tasa.

Sin embargo, una emision en el mercado de capitales requiere



un compromiso de largo plazo con el crecimiento de la empresa,
pues requiere ordenarse internamente primero.

Negociacion:

Una vez en contacto, los financiadores te pediranh mas$
informacioh y tendra$ reuniones donde podras$ presentar la
oportunidad de negocio.

Ellos te haran preguntas sobre tu negocio, tus clientes, tus
proveedores, la procedencia de tu patrimonio y tus garantias.
Lo que se busca es saber primero que el duend de la empresa
conozca su negocio y su mercado bien, que tenga un buen
producto o servicio y que este sea diferenciado.

A nivel financiero, analizarah tu empresa para verificar que
podras pagar las cuotas del préstamo. Luego de una evaluacion,
te haran una propuesta de financiamiento a nivel de tasa,
monto y estructura del financiamiento y toca negociar 1los
términos. Idealmente contar con varias propuesta de
financiamiento de diferentes entidades te ayudara’a saber como
te ven las entidades y te ayudara’a negociar mejores términos.

Es importante evaluar no solamente a los términos, si no
también al financiador, pues la idea es que puedan trabajar de
la mano en el largo plazo y generar una relacion de negocios
solida.



Una vez que se cierren los detalles de la propuesta, se
procede a las firmas y papeleo legal. También se pactara’la
fecha del desembolso y empezar a trabajar los proyectos.

El conclusioh, conseguir financiamiento es una de las formas
en las que un financiero puede agregar valor a la compania.
Ademas de esto, un buen gestor financiero capta, gestiona y
genera recursos de la empresa para asegurar que los objetivos
trazados se materialicen.



